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Rondaron los USS 8 millones entre enero y octubre del 2025

ENVIOS AGROINDUSTRIALES A URUGUAY

REGISTRAN ALZA DE DOBLE DIGITO

Los despachos agroindustriales
peruanos hacia Uruguay alcanzaron
los US$ 7 millones 872 mil entre
enero y octubre del 2025, lo que
representd un aumento de 84%
respecto al mismo periodo del
2024 (US$ 4 millones 279 mil) y
acumulando una concentracion
del 27.8% del total, informé la
Asociacion de Exportadores (ADEX).

Segln el Sistema de Inteligencia
ADEX Data Trade, el producto mas

destacado fue la pasta de cacao,
con US$ 2 millones 266 mil y una
participacion del 29% del sector. Le
siguieron barquillos y obleas (US$
983 mil), paltas (US$ 761 mil),
orégano (US$ 708 mil) y ardndanos
(US$ 607 mil).

El consumidor uruguayo combina

habitos tradicionales (carnes y
comidas caseras), con tendencias
modernas (ultraprocesados). Su
reto es aumentar la ingesta de
frutas, verduras y pescado.

De la misma manera, su decision
de compra esta fuertemente
influenciada por factores
econdémicos. Experimenta una
creciente conciencia sobre la salud
y nutricién, pero no siempre puede
aplicar buenas practicas por la falta
de recursos.

Totales

La Asociacion de Exportadores
precis6 que, en conjunto, las
eXportaCioneS... sigue en la siguiente pag.
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a esta nacion sumaron US$ 28
millones 646 mil en el lapso ya
mencionado, evidenciando una
caida de -25.4%. La oferta con valor
agregado (US$ 24 millones 826 mil)
concentré el 86.7% y la tradicional
(US$ 3 millones 820 mil) solo el
13.3%.

La mineria no metalica y quimico
cerraron con US$ 6 millones 209
mil y US$ 5 millones 667 mil, de
manera respectiva. No obstante,
registraron retrocesos de -11.9% vy
-53.3%, respectivamente.

De acuerdo con el Centro de
Investigacion de  Economia

Negocios Globales CIEN-ADEX, el
mercado del cacao en Uruguay crece
de manera sostenida, impulsado
por consumidores que priorizan

La pasta de cacao es el principal producto
peruano demandado por el mercado
uruguayo.

Peru export6 309
partidas con valor
agregado a Uruguay
entre enero y octubre
del 2025, 1 menos que
los 310 registrados en
el mismo periodo del
ano anterior.

productos de mayor calidad, origen
sostenible y abastecimiento ético.

Entre el 2020y 2024, su demanda
creci6 a una tasa promedio anual
de 26.5%. Pese al buen desempeno
de la oferta peruana en los Ultimos
anos, no se registraron envios a ese
pais en el 2024, aunque si en anos
anteriores.

Sus principales proveedores
fueron Camerin, Costa de Marfil,
Indonesia, Reino Unido y Nigeria,
concentrando el 76.4% del total
importado. Salvo Reino Unido, todos
son grandes productores globales
de cacao en grano.

Cabe destacar que un elemento

clave en la exportacion de esta
partida a este mercado es el arancel
de 0%, gracias al Acuerdo Comercial
Mercosur-Perd, colocandonos en
una mejor posicion frente al 12%
aplicado a los otros competidores.

Los uruguayos, cuyo consumo per
capita de chocolate es superior a 2
kg al ano -uno de los mas altos de
Sudamérica, solo detras de Chile y
en niveles similares a Argentina-
muestran una preferencia por
chocolates premium, con atributos
como sostenibilidad, comercio
justo y trazabilidad. Desean
productos organicos, artesanales
y de origen Unico, que ofrecen
perfiles sensoriales diferenciados;
alimentos funcionales, suplementos
y bebidas a base de cacao. (Sara
Camacho).

A TOMAR EN CUENTA

El CIEN-ADEX senald que
Uruguay es un mercado atractivo:
su economia crecié 3.1% en el
2024 y proyecta un avance de
2.8% en el 2025, segun el Banco
Mundial y el Fondo Monetario
Internacional.

PERU EXPORTA
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TEMA DE LA SEMANA

De las 8 mil 183 empresas, el 92.9% fueron mipymes

ADEX'Y SERPOST FIRMAN CONVENIO PARA
IMPULSAR PYMES EXPORTADORAS

DurantelafirmadelConvenioMarco

de Cooperacion Interinstitucional
con el Servicio Postal del Peru
(Serpost), el vicepresidente de la
Asociacion de Exportadores del
Peri (ADEX), Rafael del Campo
Quintana, destac6 que esta alianza
ayudara a la internacionalizacién de
las pequenas y medianas empresas
(pymes), que hasta ahora enfrentan
importantes barreras logisticas.

Entre enero y septiembre del
2025, del total de las firmas
exportadoras peruanas (8 mil 183),
el 92.9% fueron micro, pequenas
y medianas (mipymes). Esto
refuerza la necesidad de contar
con servicios operativos eficientes
y accesibles que sostengan el
dinamismo alcanzado y fortalezcan
su competitividad.

Asimismo, Del Campo Quintana
menciond que el 52.8% exportd
a un solo destino, lo que las hace
vulnerables a cambios en politicas
comerciales y sobrecostos. “Esta
alianza no solo pretende diversificar
destinos, facilitando la insercidon
de las empresas en los negocios
globales, sino también ofrecer
suministros logisticos eficientes y de
forma descentralizada”, puntualizé.

Para adaptarse a un entorno
competitivo -continu6- y lograr
los objetivos ya mencionados, el
proyecto incorpordé la plataforma
Exporta Facil, con la cual se busca
reducir costos y simplificar tramites.

El Convenio Marco de Cooperacion

Convenio ADEX-Serpost busca reducir las brechas logisticas de las pymes.

Serpost inaugurd
hace un afio una
nueva oficinaen la
sede de ADEX, como
parte de su estrategia
de articulacion
institucional. Los
resultados iniciales
fueron positivos.
Interinstitucional contempla
beneficios a las firmas asociadas
de ADEX y a los estudiantes de

los Centros Académicos, como
descuentos de hasta 39% en tarifas

Alianza ADEX-Serpost impulsara la diversificacion de destinos y fortalecera la logistica

descentralizada para los negocios globales.

de servicios postales y logisticos,
envios expeditos a nivel nacional e
internacional y cobertura del 98%
del territorio peruano.

Mayor alcance

A su turno, el gerente general de
Serpost, Alexander Infantes Pomar,
destaco el fortalecimiento de la red
de transporte postal y la ampliacién
de la distribucion, en especial
en zonas rurales y alejadas. “Se
enfrentan mayores dificultades en el
propésito de llegar al exterior”, dijo.

Ademas, facilitara los tramites
aduaneros y logisticos a través
de mas de 100 oficinas de
Serpost a nivel nacional y ofrecera
capacitaciones a directivos,
gerentes y estudiantes. (Francisca
Huamani)

A TOMAR EN CUENTA

La alianza permitira
desarrollar NUEvVos
proyectos y programas
conjuntos, con especial

enfoque en fortalecer las
capacidades empresariales
y el capital humano de las
pymes.
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Entre enero y octubre del 2025

PRODUCTO ESTRELLA

ECUADOR ES EL MAYOR COMPRADOR
DE PAVO DE ORIGEN PERUANO

Los despachos al exterior de carne
de pavo peruano, insumo clave en
la cena navideha, sumaron US$
2 millones 196 mil entre enero y
octubre del presente ano, siendo
Ecuador su principal destino, informé
la Gerencia de Agroexportaciones
de la Asociacion de Exportadores
(ADEX).

La carne de pavita (ejemplar joven,
conocida comercialmente como pavo
bebé) se exportd por US$ 2 millones
126 mil, acumulando el 90% del
total. Es la mas demandada por ser
mas suave y menos fibrosa y es la
preferida para ser cocida al horno. El
pavo entero se envié al exterior por
US$ 69 mil 441.

Estos productos se trasladaron
desde Lima y se transportaron
principalmente via aérea (US$ 2
millones 126 mil), pero también via
maritima (US$ 69 mil 441). Se debe
recordar que en anos anteriores
los compradores internacionales
requerian pechuga de pavo y jamén
de pierna.

Con una participacion de 90.2%,
Ecuador lidero el ranking con US$
1 millbn 981 mil, registrando una
contraccion de -31.5% respecto al
mismo periodo del ano anterior.
Desde hace varios afnos este pais
promueve su industria avicola,
desarrollando su propia genética de
pavo para engorde.

En el segundo lugar se posiciond
Bolivia con US$ 144 mil 749,
presentando una caida de -48.4%.
Le sigui6 Haiti, a donde se despaché
pavo por primera vez en octubre

Ecuador es el principal destino de las
exportaciones peruanas de pavo.

El Midagri informo
que en diciembre los
hogares peruanos
consumiran
aproximadamente 1
millén 640 mil pavos.

del 2025 a través de la empresa
Redondos S.A., asociada a ADEX.

Segin cifras del Sistema de
Inteligencia Comercial ADEX Data
Trade, las compahias que vendieron
pavos en el exterior fueron San
Fernando S.A., Corporacion Granjas
del Pertd S.A.C. y Redondos S.A.

Consumo mundial

The Poultry Site, portal internacional
de informacion técnica y noticias
especializado en la industria avicola,
refirid que la demanda mundial de
carne de pavo es estable en Europa,
Norteamérica y Latinoamérica; sin
embargo, el consumo per capita varia
influenciado por la estacionalidad,
especialmente por la temporada
navidena.

De acuerdo con Bloomberg Linea,
entre los paises con mayor consumo
de esta ave se puede mencionar
a lIsrael, Hungria, EE.UU., Irlanda,
Francia, Portugal, Tunez, Canada,
Alemania, Austria, entre otros.

Se estima que Israel consume mas
de 13 kilos al ano, Hungria 9 kilos,
EE.UU. 7.3 kilos, Irlanda 6.3 kilos,
Francia 5.6 kilos, Canada 4.2 kilos.
En la region resaltan Chile (entre 2.7
y 3.7 kilos), Brasil (2 kilos) y México
(1.2 kilos) en promedio, concentrado
sus pedidos en fechas festivas
(Navidad y Accion de Gracias,
costumbre adoptada de EE.UU.). No
forma parte de su dieta cotidiana.

En Perd, el consumo per capita
alcanzaria 1.45 kilos este ano, un
incremento de 25.5% respecto
al 2024, seglin el Ministerio de
Desarrollo Agrario y Riego (Midagri).
Aunque el nivel de compra se
concentra principalmente en la
temporada navidena, en anos previos
se promovid la campana ‘Jueves
de pavita’, orientada a fomentar su
ingesta semanal y posicionarla como
una alternativa habitual en la dieta,
mas alla de las celebraciones de fin
de ano. (Jaime Flores)

A TOMAR EN CUENTA

En abril del presente ano,
la Organizacion Mundial
de Sanidad Animal (OMSA)
declar6 al PeriG como pais
libre de Influenza Aviar de Alta
Patogenicidad (IAAP) en aves de
corral.

PERU EXPORTA
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Para garantizar abastecimiento

EL EXPORTADOR

ONIX FARMS ESTABLECERA ALIANZAS CON
PRODUCTORES DE CEBOLLA DE ICA

Con el objetivo de atender de

forma sostenida la demanda de
cebolla dulce de sus clientes
durante todo el ano, Onix Farms
S.A.C. prevé establecer alianzas
estratégicas con pequenos vy
medianos productores de Ica, a
fin de asegurar un abastecimiento
constante, informé su gerente
general, Luis Torres Centeno.

La empresa, especializada en
la siembra, cosecha, empaque
y exportacion de ese producto,
tiene como una de sus metas
en el 2026 evitar quiebres de
stocks y demoras en las entregas.
Por ello, fortalecera sus vinculos
comerciales con agricultores de la
region para integrarlos a su cadena
de suministro.

“Lassolicitudesdeloscompradores
son permanentes, lo que nos
impulsa a implementar estrategias
que nos permitan cumplir con sus
pedidos. Nuestros aliados tendran
capacitaciones y asesoramiento
continuo. Asi aseguraremos
estandares de calidad e inocuidad
de toda la cosecha”, declar6 al
boletin semanal Peru Exporta.

Onix Farms inicié operaciones en el
2006, siendo su principal alimento
de exportacion la cebolla amarilla
dulce, que representa el 95% del
total de su produccion. Desde
hace 5 afos incorpor6 el cultivo de
cebolla roja.

Onix  Farms  exporta cebollas a
Norteamérica, Centroamérica y Europa.

El gerente general de Onix Farms, Luis Torres Centeno.

El principal
producto de
exportacion de
Onix Farms es la
cebolla amarilla
dulce.

Tiene una capacidad operativa
de alrededor de 400 contenedores
al ano. Despacha principalmente
a EE.UU. y Espafa, pero también
a Portugal, Reino Unido, Bélgica,
Canada, Costa Rica y Haiti.

Torres Centeno informdé que los
costos en campo se incrementaron
considerablemente en los ultimos
anos; sin embargo, los precios en
destino no siguieron esta tendencia,
haciéndose necesaria la ejecucion
de medidas para superar ese
desequilibrio.

“El mercado no esta absorbiendo
este aumento, el negocio puede
ir perdiendo rentabilidad. Nuestro
reto es llegar a nuevos destinos y
afianzarnos en paises en los cuales
ya tenemos presencia, entre ellos

Portugal y Bélgica”, manifesté.

La compania realiza 2 cosechas
al ano, tiene campos propios en
Ica y Lambayeque, sumando 60
hectareas en total. En ocasiones,
para cumplir con los requerimientos,
acopia de otros agricultores.

Cuenta con la certificacion
GLOBALG.A.P,, estandar
internacional que verifica las

buenas practicas agricolas, y el
GRASP, que evalla exclusivamente
aspectos sociales y laborales en las
fincas agricolas. Onix Farms han
sido auditada bajo la metodologia
SMETA. (Jaime Flores)

A TOMAR EN CUENTA

El modelo de negocio de
Onix Farms combina produccion
propia con alianzas estratégicas
con pequenos y medianos
productores, lo que le permite
garantizar un abastecimiento
continuo y responder
eficientemente la demanda de
los mercados internacionales.
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EL EXPORTADOR

Agroexportadoras son sus principales clientes

TRUPAL CERRARIA EL 2025 CON UN
CRECIMIENTO DE 10%

La empresa peruana Trupal,
dedicada a elaborar empaques de
carton, papel y flexibles, proyecta
cerrar el ano con un crecimiento
cercano al 10%, impulsado
principalmente por el dinamismo
del sector agroexportador y la
recuperacion del ritmo del PBI,
inform6 su gerente general, Juan
Carlos Galdos, al boletin semanal
Peru Exporta.

Con casi 60 anos en el mercado

y una operacién sustentada en
un modelo de economia circular,
la compania atiende a cerca de
1,000 companias, muchas de
ellas del rubro agricola, y que
exportan casi el 100% utilizando
sus cajas. “Nuestros productos
estan en supermercados de todo el
mundo, porque acompanamos a los
clientes que despachan fruta y otros
alimentos frescos”, destaco.

Para complementar el desarrollo
del sector agroexportador, la firma
adquirié recientemente una nueva
maquina de cartdn que operara en
el norte del pais (Piura), y continuara
ampliando su infraestructura
productiva.

Actualmente maneja 3 unidades
de negocio: papeles y convertidos,
cajas de cartbn corrugado vy
empaques flexibles. Todas tienen
una oferta dirigida a las empresas
exportadoras; no obstante, en
el caso de esta Ultima exporta

El gerente general de Trupal, Juan
Carlos Galdos, estuvo presente en la
Expoalimentaria 2025.

Las cajas para frutas forman parte de la oferta de Trupal.

La compania tiene
una capacidad
productiva de

300 mil toneladas

por ano en total,
volumen que
espera incrementar
de forma sostenida.

directamente a algunos paises de la
region. “Esperamos ingresar pronto
a EE.UU. y México”, apunto.

Sostenibilidad

Trupal cuenta con molinos de papel
en Lima y Trujillo, que producen su
propia materia prima utilizando fibra
reciclada. Esto permite un modelo
circular completo: fabrican el papel,
producen las cajas, recuperan
el material usado y lo convierten
nuevamente en papel.

“Nuestra estrategia esta basada
en la sostenibilidad y en el impacto
positivo en todo nuestro ecosistema:
comunidades, proveedores,
clientes, trabajadores y accionistas.
Lo que empacamos, en esencia, es
bienestar”, subray6 el ejecutivo.

Cuenta con la certificacion FSC,
que garantiza buenas practicas

forestales 'y un compromiso
ambiental permanente. Asimismo,
tiene diferentes plantas segin el
insumo usado: en papel cuenta con
un molino en Lima y otro en Trujillo;
en cajas de carton una planta en
Lima (Huachipa) y otra en Piura
(cerca a clientes agricolas). La de
empaques flexibles también esta en
Lima.

EA 2025

Trupal estuvo presente en el
pabellbn de Envases y Embalajes
en la feria Expoalimentaria 2025,
encuentro muy valioso porque
recibi6 la visita de muchos
potenciales clientes, logrando una
conexiéon mas cercana.

“Tuvimos contacto con
compradores del extranjero
interesados en nuestras cajas o
productos flexibles, sobre todo los
que se pueden exportar mejor. La
idea es seguir generando contactos
y fortaleciendo el reconocimiento de
la marca Trupal, que es la empresa
lider de empaques en el Perd”,
concluy6 Galdos. (Jean Hillpha)

A TOMAR EN CUENTA

- Trupal emplea cerca
de 2 mil trabajadores.

- Mayor informacion
en www.trupal.com.pe.
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Con tienda en su fabrica de San Luis

EL EXPORTADOR

EFYSISA APUESTA POR SERVICIO
DE DESPACHO INMEDIATO

La empresa Efysisa (Esencias,
Fragancias y Sabores Industriales
S.A.), que en abril préximo cumplira
50 anos en Per(, inaugurara en el
primer trimestre del 2026 una tienda
fisica en su planta de San Luis,
con el fin de atender a los clientes
que requieren acceder de forma
inmediata a sus productos, informd
su gerente central, Nicolas Anzovini
Bentivoglio, al boletin semanal
Peru Exporta.

“Buscamos que los pequenos
compradores —en particular quienes
recién ingresan al rubro-, los
obtengan el mismo dia. Iniciaremos
con 15 o 20 articulos por cada linea
de negocio. La idea es acompanarlos
en su crecimiento, y, con el tiempo,
puedan realizar pedidos semanales
o] mensuales, permitiéndonos
atenderlos de forma continua”,
senalo.

Efysisa opera dos lineas principales:
fragancias y sabores. En fragancias,
fabrica insumos destinados a la
cosmeética, limpieza, detergentes y
perfumeria; y en sabores destaca
el sector farma, enfocada en
medicamentos y  suspensiones
orales, ademas de alternativas para
alimentos salados y panificacion.

Todos estos desarrollos se
producen en su planta ubicada en
San Luis, donde produce entre 10
y 12 toneladas mensuales. Los
tiempos de entrega oscilan entre 5y
7 dias cuando las empresas usuarias
solicitan soluciones especificas o
ajustes a sus propuestas estandar.

Crecimiento

La compaiia proyecta cerrar este
ano con un crecimiento de entre
7% y 9% respecto al ano anterior,

Parte del proceso en la creacion de
sabores.

El gerente central de Efysisa, Nicolas Anzovini Bentivoglio.

Efysisa proyecta
cerrar el 2025 con un
crecimiento de entre

7%y 9% respecto al
ano anterior, impulsado
por nuevos clientes y
por el dinamismo dela
linea de sabores.

impulsado por nuevos clientes vy
por el dinamismo de la linea de
sabores. En el primer semestre del
ano registré un avance de entre 5%
y 7%. Aunque julio presentd una
ligera caida, los meses posteriores
mostraron una recuperacion.

“Entre el 2022 y el 2023,
experimentamos un incremento del
28% en nuestras ventas, resultado
de la consolidacion del area de
sabores con nuevos laboratorios,
la ampliacion de la zona de
produccion y el aumento de personal
especializado, lo que nos hizo mas
competitivos”, comentd Anzovini
Bentivoglio.

Esta misma estrategia se aplicd
en fragancias, permitiendo
respuestas mas agiles y aromas mas
sofisticados: “Hoy los clientes buscan
diferenciarse; nadie quiere parecerse
a nadie. Exigen propuestas nuevas,
nichos y originalidad”, dijo.

Con el

propésito de seguir

fortaleciendo  sus  capacidades
técnicas, Efysisa culminard en
el primer trimestre del 2026 la
remodelacién del area productiva
de fragancias y adquirirda un
cromatégrafo, herramienta que
agilizara el desarrollo de nuevas
formulaciones y contratipos,
reduciendo los tiempos de 30 a 10
o 15 dias. “Actualmente contamos
con 3, pero estan en Argentina,
dificultando las pruebas y el envio de
muestras”, explico.

Sostenibilidad

Entre sus acciones de reduccion
de impacto ambiental esta el
tratamiento de aguas para evitar
la contaminacion de afluentes y
la gestion adecuada de aceites y
guimicos, los cuales son procesados
previamente a fin de generar residuos
sélidos, mas faciles de manejar y
disponer de manera responsable.
(Sara Camacho)

A TOMAR EN CUENTA

-Efysisa obtuvo la
certificacion ISO 9001 en el
2024 y proyecta incorporar
proximamente los
estandares de antisoborno
y anticorrupcion.

-Mas informacion en
efysisa.com.pe. Puede ver
la entrevista aqui.
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EL EXPORTADOR

Importa y comercializa semillas de alto valor genético

SEMIAGRO IMPULSARA CULTIVQS
CON POTENCIAL DE EXPORTACION

La empresa peruana Semiagro,
especializada en la importacién y
comercializacion de semillas de
alto rendimiento, enfocard sus
operaciones en cultivos con buenas
oportunidades de venta en el
exterior, sefal6 su gerente general,
Fernando Gémez Gonzales.

“Ofrecemos nuevas cebollas de
colorrojodestinadasalaexportacion,
son de Ultima generacion, tienen
una post cosecha larga y de sabor
suave. Es una gran oportunidad para
llegar a mercados donde aprecian
este tipo de cebollas, sobre todo en
las capitales conquistadas por la
culinaria peruana”, declaro.

En declaraciones al boletin
semanal Peru Exporta, comento
que la sandia mini sin pepa (mini
seedless watermelon) es una
estupenda oportunidad de negocio,
por lo que proyecté ofrecer estas

semillas a los productores de
cebollas que deseen rotar sus
siembras.

Considerd también que la costa
peruana ofrece condiciones
favorables en la produccion vy
cosecha de pimientos; en ese
sentido, Semiagro promovera el uso
de semillas hibridas de paprika.

“Se observa una tendencia
creciente entre los agricultores
hacia el uso de material genético
mejorado, pese a tener un mayor
costo. Si se busca una mayor
productividad, nuestros insumos
garantizan una buena postcosecha
y una mayor resistencia a plagas y

La empresa importa semillas de cebolla.

El gerente general de Semiagro, Fernando Gomez Gonzales.

“Nuestro
propasito es ser
la primera opcion
para el agricultor
peruano”.
Fernando Gomez G.

agentes patoégenos”, dijo.

Goémez Gonzales anadid que
la inversiobn por hectarea se
incrementdde maneraconsiderable,
basicamente por el aumento en los
precios de los insumos, maquinaria
y la mano de obra, haciéndose
fundamental buscar alternativas
para mejorar el desempeno en el
campo.

Semiagro importa semillas
hibridas de alto valor genético
-cebolla, tomate, beterraga,

zanahoria, rabanito, melén, sandia
y pimientos-, de Israel, EE.UU.,
Francia y Paises Bajos.

En el caso de la cebolla, son
distribuidores exclusivos de
Hazera, compaiia internacional
especializada en el mejoramiento

y produccion de semillas de
hortalizas de alta calidad, a la cual
le adquieren las variedades: roja,
blanca, amarilla y rosada.

En la sierra comercializa semillas
de hortalizas que requieren un clima
mas frio para su desarrollo, entre
ellas zanahoria, coliflor, brécoli
y col. Asimismo, inici6 la venta
de material genético en ciertas
zonas de la selva, donde el precio
de las hortalizas es mas elevado,
contribuyendo a reducir los precios
mediante el incremento de la oferta
local.

Finalmente, comentd que el nuevo
agricultor peruano reacciona con
mejor receptividad a la innovacion.
“Busca nuevas técnicas de cultivo,
entre ellas el uso de semillas
hibridas, aceleran los procesos en
campo y comparten informacion
de forma mas agil”, finalizé. (Jaime
Flores)

A TOMAR EN CUENTA

Mayor informacion de
laempresa en su pagina
web: semiagro.com.pe.
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COMITE DE LA SEMANA

Empresas tuvieron un afio bastante activo

COMITE DE MANUFACTURAS DIVERSAS IMPULSA
MISIONES COMERCIALES A LATINOAMERICA

Con el
la internacionalizacion de sus
empresas asociadas y generar
nuevas oportunidades de negocio,
el Comité de Manufacturas Diversas
de la Asociacion de Exportadores
(ADEX) desarroll6 durante el 2025
diversas misiones comerciales a El
Salvador, Guatemala y México.

objetivo de fortalecer

“Se priorizaron mercados como
Centroamérica, pues al no contar
con una industria manufacturera de
gran escala requiere de insumos de
otros paises. México, por su parte,
tiene un buen tamano, dinamismo
y elevada capacidad de compra”,
explico la coordinadora sectorial del
comité, Yesenia Aguilar Lugo.

ADEX organizd, en coordinacién
con la Embajada del Peri en El
Salvador y la Embajada del Per( en
Guatemala, una misién comercial
del 12 al 16 de mayo, que incluyd
actividades en San Salvador y
Ciudad de Guatemala.

La elaboracion de las agendas
de negocios estuvo a cargo de la
Céamara de Comercio e Industria
de ElI Salvador y la Camara de
Comercio de Guatemala, facilitando
encuentros directos entre
companias peruanas y potenciales
compradores locales.

Participaron Industria Quimica
Mendoza e Hijos S.A.C. (IQMEH
S.A.C.), Gestion de Ingenieria

Aplicada al Metal S.A.C., Maderera
Bozovich S.A.C., Papelera Reyes
S.A.C,, Productos Quimicos
Industriales S.A., Industria Metélica
Soluz S.C.R.L. y Ceramica San
Lorenzo S.A.C.

La altima mision del afio se realizd

El Comité de Manufacturas Diversas en
una de sus ultimas reuniones presenciales
en ADEX.

La comitiva asistente a la Mision Comercial de Manufacturas Diversas-México 2025.

En el comité de
Manufactura
Diversas participan
15 empresas, 14
delagerenciade
manufacturasy 1dela
jefatura Pyme.

del 11 al 13 de noviembre en la
Ciudad de México, constituyéndose
en un espacio clave para consolidar
vinculos e impulsar oportunidades
de negocio entre ambas naciones.

Esta actividad fue organizada
de manera conjunta por ADEX, el
Consulado General del Perd en
México y el Consejo Empresarial
Mexicano de Comercio Exterior,
Inversion y Tecnologia (COMCE),
reafirmando el compromiso de
fomentar la cooperacion corporativa
ylaintegracionregional. Participaron
Inversiones Carper S.A.C., Ceramica
Lima S.A. e IQMEH S.A.C.

Agenda

A lo largo del ano, el Comité de
Manufacturas Diversas desarrollo
unaagendacontinuadecapacitacion
y fortalecimiento, orientada a
mejorar su  competitividad vy
promover su participacion en
iniciativas estratégicas.

Estas acciones incluyeron charlas

presenciales sobre temas como
embalajes de madera, estrategias
para incrementar ventas y captar
clientes con fondos publicos,
acceso a financiamiento, desarrollo
de la industria para la defensa,
gestion de residuos  sélidos,
incentivos tributarios a la 1+D+i (Ley
N° 30309), y gestion de reclamos
y conciliacién en el sector maritimo.

Asimismo, se realizaron webinars
especializados sobre fondos para
proyectos de innovacién abierta,
coémo invertir y crear empresas
en EE.UU., Programa de Apoyo
a la Internacionalizacién (PAl),
panorama del comercio exterior en
Argentina, Protocolo del TLC entre
Guatemala y Per(, y uso de patentes
como instrumentos de proteccién

para negocios con proyeccion
internacional, entre otros. (Sara
Camacho)

A TOMAR EN CUENTA

ADEX y la Agencia de
Compras de las Fuerzas
Armadas (ACFFAA)

suscribieron un acuerdo que
permitira a las empresas del
gremio presentar su oferta
ante las Fuerzas Armadas
de los paises miembros de
la  OTAN, incorporandola
en su Plataforma OTAN de
Catalogacion.
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COSCO Shipping presento avances del Conocimiento de Embarque Electronico

COSCO Shipping Lines organizé la charla presencial
‘Transformacion Digital en el Comercio Exterior: Conocimiento
de Embarque Electronico’, dirigida a profesionales y
empresas del sector interesados en modernizar sus procesos
logisticos y documentarios a través de herramientas digitales
aplicadas al transporte maritimo.

La exposicion estuvo a cargo de la product manager, Liu
Yating, y del jefe de Nuevos Negocios, Cristian Calderon,
quienes explicaron los beneficios y la aplicacion practica del
Conocimiento de Embarque Electronico (e-B/L).

Caja Huancayo supera los S/ 231 millones de utilidad neta a noviembre de 2025

Caja Huancayo cerré el periodo enero-noviembre de
2025 con una utilidad netaacumulada de S/ 231 millones
600 mil, cifra que representa un crecimiento de 156.8%
frente al mismo periodo de 2024, cuando el resultado
neto fue de S/ 90 millones 200 mil, confirmando de esta
manera un ano de fuerte recuperacion.

La expansion de la rentabilidad no responde a un solo
factor, sino a una combinacion de mayor generacion
de ingresos, control de gastos financieros y una
administracion prudente del riesgo crediticio.

BanBif proyecta colocar 190 pdlizas de seguro Pet Lover mascotas

Con el compromiso de promover la tenencia
responsable de mascotas y ofrecer soluciones
financieras innovadoras, al culminar 2025 BanBif
proyecta colocar 190 pdélizas Pet Lover, un seguro
disenado especialmente para proteger a las mascotas
y brindar tranquilidad a sus duenos.

La entidad bancaria informé que este producto -
desarrollado en alianza con Chubb Seguros- fue bien
recibido por el publico joven, uno de los segmentos
mas digitales y sensibles al bienestar animal.
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VIDA GREMIAL

ADEX y Ceplan impulsan alianza

El presidente de la Asociacion de Exportadores
(ADEX), César Tello Ramirez, formé parte del
conversatorio Agenda Peru 2050, realizado en
elmarcodellVCongreso Internacional Planifica
2050, organizado por el Centro Nacional de
Planeamiento Estratégico (Ceplan).

Se abordaron los principales retos y
lineamientos a fin de impulsar el desarrollo
sostenible del pais a largo plazo, y se suscribio
un marco de cooperacion institucional entre
ADEX y Ceplan, orientado a fortalecer la
articulacion interinstitucional y promover
iniciativas  conjuntas en  planificacion
estratégica nacional.

CIEN-ADEX presenta informe

El Centro de Investigacion de Economia y
Negocios de la Asociacion de Exportadores
CIEN-ADEX presentd el documento ‘Aportes
para reducir la mortalidad de las empresas
exportadoras peruanas’, en el cual se analiza
y plantea propuestas orientadas a reforzar
la sostenibilidad y permanencia del sector
exportador nacional.

El evento contd con la participacion de directivos
de ADEX, miembros del Consejo Consultivo
del CIEN-ADEX y representantes de diversas
instituciones publicas. La exposicion estuvo
a cargo del jefe de Estudios Econdmicos e
Inteligencia Comercial, Gabriel Arrieta Padilla.

ADEX en encuentro de la Unidon de Gremios

La Asociacion de Exportadores (ADEX) participd
en la reunion de la Union de Gremios, que
conto con la presencia del canciller Hugo de
Zela, quien destaco la necesidad de afianzar
la conexion del sector privado con el Estado
a fin de proyectar unidad y confianza ante el
mundo.

Estuvieron el presidente de ADEX, César Tello;
su gerente general, Jorge Robinet; el presidente
de la SNI, Felipe James; el presidente de la
CCL, Roberto de La Tore; el presidente de la
AAP, Karsten Kunckel; la vicepresidenta de
Canatur, Maritza Montero; entre otros.
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PIQUEO INSTITUCIONAL

Parque Industrial de Ancon generara 120 mil empleos

La adjudicacion del Parque Industrial de Ancon
(PIA), a cargo de Proinversion, marca un hito para
el crecimiento productivo del pais y consolida
a Lima Norte como un polo empresarial
estratégico, integrando a pymes y grandes
companias bajo estandares internacionales.

El proyecto, adjudicado al Consorcio Junefield
Ancon Industrial Park, generara hasta 120 mil
empleos, se trata, sin duda alguna, de una de
las iniciativas mas importantes del Perd y un

impulso decisivo al desarrollo sostenible del
Peru.

Inacal refuerza estandares de calidad

ADEX | ESCUELA

Con ADEX Escuela
llegas leeeeeeeejos

jinscripciones

abiertas!

Conoce nuestras
carreras
profesionales en:

@ adex.edu.pe

El Instituto Nacional de Calidad (Inacal), adscrito al
Ministerio de la Produccion, aprob6 34 documentos
técnicos que fortalecen los estandares de calidad,
seguridad e inocuidad en sectores estratégicos como
la manufactura alimentaria, biotecnolégica, acuicola,
agricola, de software, metrologia y gestion publica.

Las disposiciones -que incluyen Normas Técnicas
Peruanas,ReportesTécnicos,GuiasyunaEspecificacion
Técnica-, buscan mejorar la competitividad, promover
buenas practicas productivas y alinear al pais con
criterios internacionales.
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CLAUSURAN PROGRAMA DE CAPACITACION
A LA COMUNIDAD DE CHANCAY

ADEX Global Learning, con 52 afios de experiencia en el fortalecimiento de
las capacidades de profesionales, empresarios y funcionarios publicos en
negocios internacionales, Cosco Shipping y el Puerto de Chancay celebraron la
clausura del Programa de Capacitacion Comunidad de Chancay - Cosco, que
beneficio a 180 participantes. El objetivo es fortalecer el desarrollo académico
y comercial de esta ciudad, consolidando un modelo de formacion que refuerce
las habilidades de su poblacion y acompane el crecimiento del nuevo puerto.

Los graduados podrias acceder a nuevas oportunidades laborales en la cadena
portuaria: Operatividad y Documentacion Aduanera, Asistente de Almacén e
Inventarios, Importacion Estratégica y Comercio Internacional.

El director de ADEX Global Learning, Antonio Alvarado Patifo, resalto el alto nivel de
compromiso demostrado por los estudiantes. “Esta alianza no es un esfuerzo aislado,
es una apuesta sostenida por la mejora del capital humano”, dijo.
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De los 180 beneficiados, 40 son trabajadores del puerto y 140 son ciudadanos de la
zona. Ellos muestran sus diplomas.

La gerenta de Relaciones Institucionales y Comunicaciones de Cosco Shipping,
Paola Fune, brindo las palabras de apertura, en las que destacé que el programa fue
resultado de un trabajo conjunto.

PERU EXPORTA



El primer puesto del curso de Comercio Internacional, Lucas Matias Gonzales, quien
ofrecio un discurso motivadotr.

Los estudiantes Jesus Alberto Alcedo Guzman y Leoncio Boado Eder ocuparon los
primeros puestos del curso de Operatividad y Documentacion Aduanera.

En el curso Importacion Estratégica, el primer lugar fue para Liz Carla Lou Cadillo.

PERU EXPORTA



